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En Nihm creemos en el crecimiento de nuestros aliados, por eso desarrollamos
un sistema de beneficios que permitira a nuestro equipo de arquitectos y
disenadores afiliados disfrutar de beneficios Unicos en su categoria.
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= GOLDPRO

Al

Metas de calificacion

Entregar informacion
profeslonal o empresa.

Firma de politicas de
colaboraclion NIHM.

Mo exlste minimo de
compras.

Segulrredes de
Nihm Design +
Nihm Workplace

Hacer un storle, post

Comisiones

Comision del 7% de

las ventas sobre preclo
de Lista. En caso de ser
producto en oferta, la
comlslon/descuento
asclende a 4%.

Criterio para sublr de q
categoria

2 meses consecutivos
alcanzando las compras
mensuales de categoria

0 menclon en redes
por compra. superlor.
Otros beneficlos N/A

= PLATINUM PRO

Metas de callficacion

Entregar Informacion
profeslonal o empresa.

Firma de politicas de
colaboraclon NIHM.

Metas de compras

Comislones

Comision 10% de las
ventas sobre preclo de
Lista. En caso de ser
producto en oferta, la
comislon/descuento
asclende a 4%.

mensual. Mas 11.000
soles + Igv

Seguir redes de
Nihm Deslign +
Nihm Workplace

No regulere acclon
en redes.

Criterio para subir de
categoria

2 meses consecutivos
alcanzando las compras
mensuales de categoria
superior.

Criterlo para bajar de
categoria

3 meses sin cumplir las
compras mensuales de la
categoria que ostenta.

Otros beneficios

N/A

_N BLACK PRO

Metas de calificacion

Entregar Informacion
profesional o empresa.

Firma de politicas de
colaboraclion NIHM.

Metas de compras
mensual. Mas 30.000
soles + Igv

Seguir redes de
Nihm Design +
Nihm Workplace

No requlere acclon
en redes.

Otros beneficios

Comislones

Comislon 13% de las
ventas sobre preclo de
Lista. En caso de ser
producto en oferta, la
comislon/descuento
asclende a 4%.

Criterio para subirde
categoria

N/A

Criterio para bajarde
categoria

4 meses sin cumplir las
compras mensuales de la
categoria que ostenta.

No hay costo por envio
en los distritos de LIma
donde NIhm entrega

regularmente.
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* Para subir de segmento, se han de cumplir minimo durante 2 meses consecutivos |as ventas objetivo por
segmento. En caso no se cumplan las compras objetivo en el plazo correspondiente, se perderan los ben-
eficios brindados y se bajara al segmento inferior al que ostenta.

* Las comisiones indicadas, seran validas unicamente en las oportunidades que el colaborador(a) haya identi-
ficado previamente al equipo de NIHM por correo electronico o whatsapp de atencion comercial, que su cli-
ente haya hecho mencion de su nombre al momento de realizar la compra, o en el caso que el Profesional
haya acompanado al cliente con su presencia fisica en |la tienda en el proceso de compra.

* En caso de que el cliente final adquiera el producto directamente a NIHM sin recomendacion expresa del
Colaborador y este no cumpla con identificar a NIHM sobre el cliente final previamente a la compra por los
canales de Email o whatsapp vy, posteriormente, aflore que se trata de un cliente del Colaborador(a), los des-
cuentos y comisiones descritas en la tabla del presente documento no tendran validez.

*Se debera notificar mediante correo |a publicacion de post o historia en redes sociales si corresponde
dentro del plan al que pertenezca el arquitecto o disenador.

* Las Comisiones seran pagadas cada 30 de cada mes. Para Cobrar la Comision es necesaria la emision de
factura.



Nombres:

Apellidos: i
Correo: o2
Whatsapp: ==
Razon social:
RUC:
nstagram:
Facebook:

Con la firma del presente documento acepta todos los términos y condiciones
aplicados en dicho documento y garantiza el cumplimiento del mismo.

FIRMA



